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ACQUIFY

Wir bauen das HubSpot fur M&A
im Segment 0-100 Millionen Deals



Problem ACQUIFY

Fir Large Cap Deals existiert spezialisierte, teure Software — im Small
Cap Segment fehlt eine passende Losung, was Effizienz hindert.

9-12 Monate 5+ Losungen Verpassen Kl

@ Dealzyklen im M&A. Small-Cap-Deals z.B. CRM, Due Diligence, Bewertung. Wir schreiben 2025, doch viele M&A-
dauern oft langer wegen geringerer Integrationsprobleme & manuelle Berater nutzen die neuen Technologien
Standardisierung — verzogert Umsatz DatenUbertragung verlangern nicht in vollem Umfang und lassen

und bindet Kapazitaten. Dealzyklen um 20 %. wertvolle Margen auf dem Tisch liegen.

Selbst kleine Teams zahlen schnell 50k+ p.a. fur Software, was Budgets sprengt und die
digitale Transformation im M&A limitiert.
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Losung ACQUIFY

Massgeschneiderte Software fur Small Cap Deals, die eine Vielzahl von Tools in
einer Losung vereint, Daten zentral generiert und mit Kl einfach nutzbar macht.
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USP ACQUIFY

Die neue Generation von M&A-Software mit Kl als Kernstuck, um den
10x M&A-Berater Realitat werden zu lassen.

/\CQUIFY Cop|lot e' John Doe

:Q

#~- Copilot

Eine M&A-Suite, die 5 bestehende Hi, John Doe.
ersetZt und KI untel’ Verwendung Wie kann ich Ihnen heute helfen?
zentral generierter Daten anwendet.

@ Sensitive Daten DeepSearch Think d

2o Recherche = Longliste erstellen Y7 Teaser ers tellen Z. M erstellen /\ Doc ana lyisieren

Die erste M&A-Software, die Zugang
zu umfangreichen und vielfaltigen
Daten aus dem M&A-Alltag hat.



Ein Geschaftsmodell das mit Kunden wachst

Account-Expansion ist
getrieben durch das
Wachstum der Kunden

ACQUIFY

Scale

Custom

Skalierbare Infrastruktur fur schnell
wachsende Teams.

Growth

150/Benutzer/Monat

Acquify-Suite fur wachsende Teams.

Launch

Ab 140/Monat Endkunde von M&A zahlt

FUr Teams, die ohne Risiko starten wollen.

Netzwerk-Effekt
durch eingeladene
Partner und
Gegenparteien...

Expand

Andere M&A-Firmen oder Corporate

~N

Custom

M&A-Team:s.

... und Onboarding der
eigenen Teams.
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Das Timing ist richtig ACQUIFY

Der demografische Wandel erhoht Druck auf Nachfolge. Die Anzahl M&A-Berater
nimmt zu, grosse M&A-Deals ab und Transaktionen werden grosser und komplexer.

Im Small Cap Markt gibt es 34x* mehr

Number and value of deals

Deals! peryear
81% der KMU-Eigentimer erwagen 5| =
. . £ E
einen Verkauf als Nachfolgelosung.* 3 |3
Acquify hilft o | ow
= Schlanke und effiziente Prozesse fir die Small Cap 300 |- o
Deals mittels einer All-in-One-Losung zu entwickeln = v
= Kl-Technologien in einer fir KMU-Deals
massgeschneiderten M&A Software zu nutzen 100 I~
= Partnerschaften mit Banken und Versicherungen zu UTSE me  aw @D @b @ | am | am | G

vertiefen

B Number of deals
~®- Value of deals (USD bn)

Quellen: DUB.de, Dun & Bradstreet, KPMG Studie zum Schweizer M&A-Markt
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Markt und Wettbewerb ACQUIFY

Mit Acquify fullen wir eine Nische, die bisher noch nicht abgedeckt wurde:
Die All-in-One Cloud-M&A-Losung schafft flir Small Cap Deals zum ersten
Mal die Option, mehrere Losungen mit einer zu ersetzen.
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Traktion

ACQUIFY

In der Pre-Seed-Phase haben wir ein voll funktionsfahiges Produkt
entwickelt, erste Kunden gewonnen und Partnerschaften aufgebaut - jetzt

sind wir bereit fur den nachsten Schritt.

Targets

Verhandlung /
Diskussion

Contracting / Pilot

Kunden / Partner
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Deals, die auf Acquify

70 + veroffentlicht wurden, sind

vollzogen worden
2.8

Durchschnittlicher
Verkaufspreis, wenn gesetzt

"Die Schweizer KMU-Landschaft ist von
immenser wirtschaftlicher Bedeutung - wir
wollen unseren Beitrag leisten und das Thema
der externen Nachfolgeplanung zuganglicher
machen. In Acquify sehen wir einen wichtigen

Partner, um genau das zu erreichen!"

Yves Siiess
Grindungspartner bei Business Transaction
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ACQUIFY

Mattia Riufenacht Alain Veuve
Founder Co-Founder

Bleron Uka Nafie Sallahu Ernisa Sallahu Korab Duklini Rita Sermaxhaj Filiza Kastrati
Lead Engineer Frontend Engineer Frontend Engineer Fullstack Engineer Fullstack Engineer Frontend Engineer
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Mittelbeschaffung und Verwendung der Mittel

700k

Umfang
Seed-Runde

2.5

Pre-

Money

Bewertung (CHF)

Momentaner Status Finanzierungsrunde: Offener Betrag CHF 500k, CHF 150k durch BLKB eingebracht (Non-Dilutive/Loan).

Planung und Mittelverwendung:

@

50k

ACQUIFY

Minimum
Ticket

Ideenfindung & MVP Firmengriindung Hartung & PMF Ausbau Kunden Vollstandiges GTM Vollstandiges Skalierung
Marktforschung & Soft-Launch Aufbau Team Schweiz GTM DACH UK, FR, etc.
- Discovery - Erstes MVP (Marktplatz)| - Soft-Launch in der CH | - Arbeit am PMF . .
Ziele - Potenzialanalyse - Erste Benutzer - Erste Traction - Erste Revenue - Aufbau Tean.‘\ - Volles CH-GTM - Vorbereiten D+A - Vorbereiten EU
. . ; . - Kunden gewinnen - Team ausbauen - Vertriebsteam D + A - Vertriebsteam EU
- Durchfihrbarkeit - Feedback-Zyklus - Legal Entity - Learnings Lo
- Produkt ausbauen - Riickfiithrung Darl.
- Prifung Hypothese - Gutes Feedback - Grindung AG - Finales Geschaftsmodell - Core-Team - Team selbstindig -KundeninD + A - Kunden in EU
Meilensteine | -~ Entscheid - Benutzerakzeptanz - CEO Full-Time -36+k ARR -200+k ARR - 600k+ ARR - 4M+ ARR
- Konzeptnachweis
betascale AG Pre-Seed-Runde Aktuelle Seed-Runde Serie A
Finanzierung |
Start-Up Kredit 200k CHF Start-Up Kredit 150k CHF
g
Juni 2022 August 2022 Mai 2023 Juli 2023 Dezember 2024 Dezember 2025 Dezember 2026 Dezember 2027
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Ich danke lhnen!

Acquify AG

Gewerbestrasse 12
4450 Sissach
Schweiz

Kontakt

Mattia Rifenacht (Founder)
+4178 71516 58

mattia.ruefenacht@acquify.ch

Alain Veuve (Co-Founder)
+4179 334 20 49
alain.veuve@acquify.ch

Vertraulich

Diese Prasentation ist
ausschliesslich fur Sie
bestimmt. Wir glauben an
den Austausch von Ideen
und vertrauen darauf, dass
Sie sie vertraulich
behandeln.

ACQUIFY


mailto:mattia.ruefenacht@betascale.ch
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